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PRICE CHANGE

Adani Ports . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 397.20. . . . . . . . -9.90

Ambuja Cements. . . .. . . . . . 275.15. . . . . . . . -1.00

Asian Paints. . . . . . . . . . . . . . . . 1179.55. . . . . . . . -2.00

Aurobindo Pharma . . . . . . 713.20. . . . . . . 17.15

Axis Bank . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 542.60. . . . . . . . . 0.60

Bajaj Auto . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 3208.85. . . . . . . . -4.10

Bajaj Finance . . . . . . . . . .. . . . 1764.25. . . . . . . 50.45

Bharti Airtel . . . . . . . . . . . . . . . . . 489.90. . . . . . . . . 3.15

Bosch . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 19258.45. . . . . . . 52.65

BPCL. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 499.35. . . . . . . . -5.35

Cipla . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 592.85. . . . . . . . -0.80

Coal India . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 268.35. . . . . . . . -4.00

Dr Reddys Lab . . . . . . . .. . . . 2333.55. . . . . . . 23.40

Eicher Motors. . . . . . . . .. 30399.10. . . . . . -84.25

GAIL (India). . . . . . . . . . . . . . . . . . 449.45. . . . . . . . . 0.25

HCL Tech. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 851.90. . . . . . . . . 3.55

HDFC . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 1664.40. . . . . . . 13.50

HDFC Bank. . . . . . . . . . . . . . . . . . 1807.70. . . . . . . . . 7.45

Hero MotoCorp . . . . . .. . . . 3657.00. . . . . . -14.80

Hindalco . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 254.70. . . . . . . . . 2.85

HPCL . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 412.50. . . . . . . . -1.30

Hind Unilever . . . . . . . . .. . . . 1276.50. . . . . . . 11.50

Indiabulls HFL . . . . . . . .. . . . 1176.40. . . . . . . 15.15

ICICI Bank . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 318.95. . . . . . . . . 3.45

IndusInd Bank . . . . . . . .. . . . 1603.90. . . . . . . . . 6.55

Bharti Infratel . . . . . . . .. . . . . . 384.65. . . . . . . . . 7.00

Infosys . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 988.40. . . . . . . 36.60

Indian OilCorp . . . . . . . .. . . . . . 393.00. . . . . . . . . 3.50

ITC . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 255.10. . . . . . . . . 1.80

Kotak Bank . . . . . . . . . . . . . . . . . 1017.45. . . . . . . . . 5.95

L&T . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 1219.30. . . . . . . . . 9.80

Lupin . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 829.00. . . . . . . . . 5.35

M&M . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 1413.95. . . . . . . . -1.30

Maurti Suzuki . . . . . . . . .. . . . 8163.70. . . . . . . 36.45

NTPC . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 176.45. . . . . . . . . 2.25

ONGC . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 179.15. . . . . . . . . 1.60

PowerGrid Corp . . . . .. . . . . . 208.30. . . . . . . . . 1.30

Reliance Ind . . . . . . . . . . . . . . . . . 903.85. . . . . . . 20.15

State Bank . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 333.40. . . . . . . . . 8.45

Sun Pharma . . . . . . . . . . . . . . . . . . 508.55. . . . . . . . . 3.90

Tata Motors . . . . . . . . . . . . . . . . . . 413.45. . . . . . . . . 4.80

Tata Steel . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 686.35. . . . . . . . . 8.60

TCS . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 2746.65. . . . . . . 41.35

Tech Mahindra . . . . . . .. . . . . . 499.90. . . . . . . . . 3.35

UltraTech Cement. .. . . . 4273.10. . . . . . -33.60

UPL. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 731.35. . . . . . . . . 9.90

Vedanta . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 301.30. . . . . . . . . 5.80

Wipro . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 297.65. . . . . . . . . 1.15

YES Bank. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 301.30. . . . . . . . . 0.35

Zee Entertainment . . . . . . 539.35. . . . . . . . -0.85

EXCHANGE RATES

Indicative direct rates in rupees a unit
except yen at 4 p.m. on November 16

CURRENCY TT BUY TT SELL

US Dollar . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .. . 65.12. . . . . . . 65.44

Euro . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .. . 76.63. . . . . . . 77.01

British Pound. . . . . . . . . . . . .. . 85.90. . . . . . . 86.32

Japanese Yen (100) . .. . 57.54. . . . . . . 57.82

Chinese Yuan . . . . . . . . . . . . .. . . . 9.82. . . . . . . . . 9.87

Swiss Franc . . . . . . . . . . . . . . . .. . 65.63. . . . . . . 65.96

Singapore Dollar . . . . . . .. . 48.01. . . . . . . 48.25

Canadian Dollar. . . . . . . . .. . 51.02. . . . . . . 51.27

Malaysian Ringitt . . . . . .. . 15.59. . . . . . . 15.68

Source:Indian Bank

BULLION RATES CHENNAI

November 16 rates in rupees with pre-
vious rates in parentheses

Retail Silver (1g) . . . . . . . . . . . 42.80. . . . . (43.10)

22 ct gold (1 g) . .. . . . . . . . . . . 2,809. . . . . (2,823)

market watch

16-11-2017 % CHANGE

Sensex dddddddddddddddddddddd 33,107 ddddddddddddddd1.06 

US Dollardddddddddddddddddddd 65.32 ddddddddddddd-0.16

Gold ddddddddddddddddddddddddddd 30,525 ddddddddddddd-0.32

Brent oil ddddddddddddddddddddd 61.50 ddddddddddddd-0.09

Aviation  officials  will  soon
embark on inspections of air
fields at 64 new destinations
set to find a place on India’s
aviation map under the gov
ernment’s  regional  con
nectivity scheme.

Teams comprising officers
from the Airports Authority
of India (AAI) and the Direct
orate  General  of  Civil  Avi
ation (DGCA) would visit the
64  unserved  and  under
served  airports  for  which
bids  had  been  received  in
the second round of bidding
as part of the UDAN scheme.
Their task would be to ascer
tain  if  the  airports  were
ready to cope with commer
cial flight operations.

Lessons learnt
“We are preparing a team of
AAI and DGCA officers. The
letters  were  sent  this  week
that they should form teams

and go visit these airports,” a
senior official at Ministry of
Civil  Aviation  told  The
Hindu. 

“Last year, we faced some
problems as we did not anti
cipate some of the issues in
the last round of bidding.” 

A total of 18 out of the 43
unserved/under  served  air
ports  that  were  to  be  con
nected under the first round

are  in  the  process  of  being
upgraded. “They require sig
nificant upgradation,” the of
ficial said, adding that each
airport had a different com
pletion date. “Some of these
will  be  completed  soon.
Within  four  months  all  of
these would be completed.”

The Civil Aviation ministry
would  hold  a  meeting  next
week  to  take  stock  of  the

progress at these airports.
The officials from AAI and

DGCA  had  been  given  a
“template, based on our last
year’s experience,” said the
official, who did not wish to
be identified. “The team will
go  and  check  the  runway,
the building, and what all in
frastructure is needed.”

The  teams  would  be  ex
pected to submit a prelimin
ary report to the Ministry be
fore  the  close  of  counter
bidding on December 4.

“So between December 4
and  December  14,  we  will
see that if there is some air
port  which  isn’t  feasible  at
all, maybe we will not award
that  airport,”  the  official
said.

Under  phase  1  of  the
scheme, operations had star
ted  at  13  airports,  while  12
others were ready with “air
lines  making  arrangements
for acquisition of aircraft and
to commence the flights.” 

Aviation o�cials to inspect 64 airports set to be put on regional connectivity map

Yuthika Bhargava

New Delhi

Reality check: The o�cials will ascertain if the airports are
ready to cope with commercial �ight operations.

UDAN: Air�elds set for checks

The Diamond Producers As
sociation (DPA), the interna
tional  alliance  of  world’s
seven leading diamond min
ing companies —ALROSA, De
Beers,  Dominion  Diamond,
Gem Diamonds, Lucara Dia
mond, Petra Diamonds and
Rio Tinto — is eyeing the In
dian  market  to  boost  dia
mond  consumption  in  the
country.

The  association  has
opened  an  office  in  India,
the second in the world after
the U.S., to work closely with
various stakeholders to pro
mote diamond besides mak
ing  Indians  realise  the  im
portance  of  diamond  in
history and in their lives. 

Promotional campaigns
It has also allocated a signi
ficant  marketing  budget  to
wards  promotional  cam
paigns  on  diamond.  Out  of
its  total  global  marketing
budget  of  $70  million,  DPA
would spend $7 million in In
dia  in  2018  and  its  first  ad
vertisement campaign in In
dia  —  ‘Real  is  Rare.  Real  is
Diamond’  —  will  be  rolled

out this month. 
India,  with  a  population

of more than 1.25 billion, is a
very  small  market  for  dia
mond trade. It accounts for
7%  of  global  diamond  con
sumption,  while  the  U.S.
consumes  47%  of  all  dia
monds  produced,  followed
by  16%  by  China.  Despite
this,  the  DPA  believes  that
the Indian market has a vast
potential for growth and can
grow more than the GDP of
the country every year. Cur
rently, India consumes about
$1.5  billion  worth  cut  and

polished diamonds.
DPA, whose members to

gether represent more than
75% of the world’s diamond
production,  is  working
closely  with  the  Gem  Jew
ellery  Export  Promotion
Council  (GJEPC)  to  build
trade  relationships,  best
practices and a  strong con
sumer connect through vari
ous market development ini
tiatives, top officials said.

“We have decided to make
India as our second priority
market after the U.S. as India
is  the  natural  home  of  dia

monds,”  said  JeanMarc
Lieberherr, CEO, DPA. 

“It is where they were first
found, used and given. It  is
where  90%  of  the  world’s
diamonds are being cut and
polished.  It  is  only  natural
that the DPA should focus its
efforts on working with the
local trade to realise the po
tential of India as a diamond
market,”  he  said.  “Our  ob
jective  is  to  create  an  emo
tional  and  cultural  bond  of
Indians with diamonds,” he
added.

Richa  Singh,  managing
director  India,  DPA,  said,
“Our  core  objective  would
be  to  strengthen  DPA’s  en
gagement  with  industry,
nonindustry  organisations
and create a strong connect
with consumers to build the
diamond category.”

‘Real is Rare, Real is a Dia
mond’  campaign  will  pro
mote  a  new  message  about
diamonds. 

“As  consumption  grows,
diamonds  would  be  rare  in
the coming years,” said Mr.
Lieberherr,  who  was  the
former chief commercial of
ficer  and  MD  of  Rio  Tinto’s
Diamond division. 

Diamond producers target Indian market
‘Being the natural home of the precious stone, India has a vast growth potential’

Lalatendu Mishra

MUMBAI 

Glimmer of hope: India, with a population of 1.25 billion,
accounts for only 7% of the global diamond consumption. 

Reliance Industries Limited
(RIL)  has  entered  into  a
partnership with VF Corpor
ation,  owner  of  the  Wran
gler brand, for cobranding
a new range of denim appar
els.  VF  will  unveil  Inficool
denim  range,  made  of  R
Elan  Kooltex  fabric,  for
Spring  Summer  2018  in  its
Asian  markets  —  China,  Ja
pan,  India  and  Thailand.
“The  cobranding  exercise
will  give  RIL  a  foothold  in
the �2,50,000 crore Indian
apparel  Industry,”  said  a
spokesperson for RIL’s poly
ester division. 

Reliance unveiled R Elan,
a range of speciality fabrics,
in October  this year.  It has

come out with Kooltex (for
active wear apparels), Free
Flow (for sarees, dress ma
terials,  ethnic  wear,  and
western  wear),  SuperSoft
(shirting), GreenGold (fibre
made  from  recycled  PET
bottles),  and  SuperBlack
(suiting material) under this
brand.  “We  are  working
with  five  more  brands  and
will finalise the partnerships
shortly. We are looking at 10
or  15  Indian  and  global
brands  for cobranding ap
parels,”  the  spokesperson
said. 

RIL has partnered with 25
textile manufacturers across
the country so far and plans
to  have  tieups  with  more
spinners  and  weavers  to
make speciality fabrics. 

RIL to cobrand with
Wrangler owner

To unveil new range of denim apparel 

M. Soundariya Preetha 

COIMBATORE

Indian Bank has decided to
invite  bids  for  sale  of  NPAs
(nonperforming  assets)
worth close to �1,100 crore.

Covering  over  8,250  ac
counts,  these  NPAs  will  be
sold “as is where is and as is
what is basis,’’ the bank said.
And, the sale is “without any
recourse  to  the  bank,”  it
added.

The  Chennaibased  bank
has  invited  proposals  from
eligible asset reconstruction
companies  (ARCs),  banks,
nonbanking financial com
panies and financial institu
tions.  It  has  set  November
30  as  the  deadline  for  sub
mitting the bids.

The  sale  will  comprise
seven  NPA  accounts  with  a
book  balance  of  �25  crore
and above worth �572 crore;

27 NPA accounts with book
balance  of  �5  crore  and
above  and  less  than  �25
crore  amounting  to  �308
crore;  36  accounts  with  a
book  balance  of  above  �1
crore and less than �5 crore
totalling  �81  crore;  145  ac
counts with a book balance
of  �10  lakh  and  above  and
less  than �1 crore aggregat
ing  �43  crore;  6,320  ac
counts with a book balance

of  �10,000  and  above  less
than  �10  lakh  worth  �56
crore;  and  1,720  accounts
with  a  book  balance  of
�10,000 and above and less
than  �1  crore  totalling  �42
crore.

Top three
The  bank  will  shortlist  the
top  three bidders based on
the bid amount quoted. 

It could adopt either  the
eauction  process  or  could
go  for  negotiation  with  the
highest  bidder  as  recom
mended  by  the  asset  sale
committee. 

Though  the  bank  has  in
dicated  the  reserve  prices
for these NPA categories, the
ultimate  reserve  price  for
each  portfolio  of  accounts
would be based on the dues
on  the  cutoff  date  i.e.
November 24, 2017. 

Sale is without any recourse to the bank, says the lender 

k.t. jagannathan

Chennai

Indian Bank to seek bids for
sale of NPAs worth �1,100 cr.

Ecommerce  major  Paytm
has tied up with ICICI Bank
to offer credit facility for its
customers  for  up  to
�20,000.  Paytm  customers
can avail the loan and enjoy
an interest free period for 45
days  —  like  credit  card  cus
tomers.  After  the  interest
free  period,  a  3%  interest
rate  will  be  charged  per
month.

“ICICI  Bank  is  tieing  up
with  Paytm  to  offer  short
term  instant  digital  credit,”
said Anup Bagchi, executive
director,  ICICI  Bank,  an
nouncing the tieup. 

“The way it will work is, if
you  go  to  Paytm  and  buy  a
product, you will get various
options for payment. One of
the options would be, if you

want  to  pay  later...  We  will
be  able  to  credit  score  the
customer instantly and give
a credit  line. And using the
credit line they can purchase
the  products.  We  will  use
our own data, Paytm’s data
and also credit bureau data,”
said  Mr.  Bagchi.  Once  the
credit  limit  is  set  for  a  cus

tomer, a consolidated bill is
generated on the first day of
the  next  month,  which  has
to  be  paid  by  the  fifteenth
day of the same month. Cus
tomers can use their Paytm
Wallet, debit card or internet
banking of any bank for easy
repayment of their dues.

24x7 facility
Available  24x7  and  on  all
days, it is based on a new Big
Data  based  algorithm  by
ICICI  Bank  for  realtime
credit assessment of custom
ers. The tieup will help cus
tomers  who  do  not  have  a
credit card.

“We  are  now  witnessing
two  distinct  new  trends:
One, many customers — who
are newtocredit and there
fore, do not have a credit his
tory — are looking for short

term credit. Two, millions of
young Indians are now buy
ing products online. We have
combined these two insights
to bring out a novel proposi
tion  of  giving  short  term
credit to people, completely
online  and  instantly,”  Mr.
Bagchi said. ICICI Bank’s un
secured loan portfolio,which
included credit card and per
sonal loans, was ‘upward of
�25,000 crore’, he added.

Vijay  Shekhar  Sharma,
founder & CEO, Paytm said:
“We  believe  our  customers
are  sincere  with  their  pay
ments  and  Paytm  Postpaid
will play a major role in help
ing them pay for their daily
expenses  on  time.  We  are
happy to introduce credit in
a digital way  in  the  form of
Paytm  Postpaid  with  ICICI
Bank as our first partner.”

ICICI to extend credit to Paytm users 
Under ‘Paytm Postpaid’, customers can avail an interest free period of 45 days

SPECIAL CORRESPONDENT

Mumbai

Anup Bagchi

Raymond on Thursday ex
panded  the  product  port
folio of its fast moving con
sumer  goods  (FMCG)
business  by  introducing
perfumes  under  the  Park
Avenue  brand  in  the  do
mestic and export markets.

Called ‘Eau De Parfum,’
the fragrances are blended
by  global  perfumers  and
are available in 50 ml and
100  ml  packs.  The  FMCG
range  includes  men’s
grooming  products  under
the  Park  Avenue  brand
name. For a distinct iden
tity  of  the  products,  Ray
mond  unveiled  ‘One  Park
Avenue,’ a consumer initi
ative,  under  which  the
products would have a uni
fied visual identity. 

Raymond
rolls out
perfumes 
Special Correspondent

MUMBAI 

5Paisa  Capital,  a  discount
brokerage and financial ad
visory entity, made its debut
on the bourses on Thursday
to become the first such lis
ted  financial  digital
marketplace.

On  the  BSE,  the  shares
opened at �650 but immedi
ately  fell  5%  to  close  at  its
lower  circuit  of  �617.50.  At
Thursday’s  closing  price,
the market capitalisation of
the company was pegged at
�787 crore. 

5Paisa Capital is a subsidi
ary of IIFL Holdings, and got
listed after the online finan
cial  services  entity  de
merged from the parent en
tity.  All  existing

shareholders of IIFL were al
lotted  shares  in  the  de
merged entity in the ratio of
25:1.  The  parent  company
had  earlier  infused  �100
crore as fresh capital in the
demerged entity.

The company plans to re
vamp its  financial advisory
services with digital features
such  as  robo  advisory  and
endtoend algobased solu
tions  to  help  its  customers
in their trading and portfo
lio monitoring activities. 

5Paisa  Capital  com
menced operations as an in
tegrated  financial  market
place a year ago Apart from
stock  trading,  it  also
provides other services like
mutual  funds,  IPOs,  insur
ance, research, etc.

IIFL unit 5Paisa Capital
makes weak debut 

Slips 5% from opening of �650 on BSE 

SPECIAL CORRESPONDENT

MUMBAI

Prime  Minister  Narendra
Modi will, next week, inaug
urate  the  fifth  edition  of  a
Global Conference on Cyber
Space, which will see parti
cipation from global policy
makers and  cybersecurity
experts to deliberate on is
sues relating to cyberspace.

“Cyberdiplomacy is a big
topic  in  this  conference...
Cybersecurity  has  come  to
occupy a centre stage in the
international diplomatic dis
course. This conference will
give the world’s cybercom
munity  an  opportunity  to
learn  from  global  experi
ence.  As  India  is  poised  to
become  a  $1  trillion  digital
economy, it is imperative to

formulate and put across a
robust  cyberspace,”  said
Ravi  Shankar  Prasad,  the
Minister of Electronics and
IT.  RIL  chairman  Mukesh
Ambani  and  Bharti  Enter
prises chairman Sunil Mittal
are also expected to attend. 

Global experts to
meet over cyberspace

PM to inaugurate meet next week

Special Correspondent
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Ravi Shankar Prasad


